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Avance 1: Analisis de una charla TED

Habilidades
Comprender, analizar, identificar,
aplicar, relacionar

Objetivo de aprendizaje

Analizar y evaluar una charla TED.

1. Completa el siguiente cuadro con el video. Si le falta espacio puede contestar atras
de su guia. (https://www.youtube.com/watch?v=3X30vGbLol8)

Aspectos de contenido

Dime como hablas y te diré quién eres | Jousin

Palafox | TEDxTijuana

L/ML/ NL

Justificacion

Claridad de la tesis y relacion sélida
con los argumentos planteados.
1Relacidn clara y pertinente entre los
componentes de la argumentacion.
2Uso al menos 3 movimientos
argumentativos de manera sélida
para sostener la tesis.

Uso de conocimiento aceptable para
la argumentacion.

3Cantidad, variedad y pertinencia de
la evidencia usada en los argumentos.

1 Introduccién - argumentos - conclusién

2 Movimiento de introducir una opinién inicial/ Movimiento de resumir, repetir o reanudar una argumentacién previa/
Movimiento de aceptar una opinién (sin argumentaciéon) / Movimiento de rechazar una opinion (sin argumentacién) / Movimiento
de apoyar una opinién (es decir, un proargumento) / Movimiento de refutar una opinién (es decir, un contraargumento) /
Movimiento de aclarar una opinidn (reparacion o reformulacién).
3 La pertinencia es la cualidad de algo (un hecho o unas palabras) cuando conecta con una situacién general. Hay pertinencia si una
propuesta concreta esta relacionada con el tema que se esta tratando. Por el contrario, una propuesta no es pertinente si no tiene

relacion con el contexto general.
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Solidez y claridad en el
posicionamiento del autor frente al
tema.

4Uso de estrategia discursiva que
aporta a la fuerza de |Ia
argumentacion.

Aspectos no verbales L/ML/NL | Justificacion

Kinésica. Utiliza gestos adecuados.

Kinésica. Mira al publico mientras
habla.

Paraverbal. Utiliza buen volumen de
la voz.

Paraverbal. Utiliza variacién en el
ritmo y velocidad.

Paraverbal. Usa pausas y silencios

adecuados.

éQué del expositor
aplicarias a tu charla?
Explica.

¢Qué no? Explica.




